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Общество с ограниченной ответственностью

«Швейная фабрика «Пике»

Россия, Чувашская Республика, 429960, г. Новочебоксарск, ул. 10-й Пятилетки, д.23

тел. (8352) 77-28-57, факс (8352) 74-96-40, 72-27-11, 77-27-77 (отдел продаж)

   e-mail: pikecheb@rambler.ru, http://www.pikecheb.ru
ИНН 2128700659       КПП 212401001      ОГРН 1052128002948  

Московский филиал:125362, г. Москва, Строительный проезд, д.7а, корп.1 Тел/факс (495) 225-26-14

Система скидок ООО «Швейная фабрика «Пике».

1. Скидки делятся на 3 вида.

Накопительная скидка за объем покупок:  определяется для существующих покупателей на основе объемов закупок  в предыдущем квартале, для новых покупателей – на основе закупок в течение квартала, последующий квартал – по факту предыдущего квартала. Накопительная скидка предоставляется всем покупателям на конкретную закупаемую партию товара (согласно таб. №1).

Дополнительная скидка «коммерческим представителям» в зависимости от их категории. Данная скидка является дополнительной к накопительной скидке от объемов покупок. 

	Сумма заказа, руб.
	% накопительной скидки
	Скидка за категорию представительства

	
	
	1 категория
	2 категория
	3 категория

	От 30 000 до 50 000
	2%
	      +5%

при объеме покупок более чем 2 млн. руб.
	     +3%

при объеме покупок более чем 1,2 млн. руб.
	      +1%

при объеме покупок более чем 0,5млн. руб.

	От 50 000 до 100 000
	3%
	
	
	

	От 100 000 до 200 000
	5%
	
	
	

	От 200 000 до 500 000
	7%
	
	
	

	От 500 000 
	10%
	
	
	


2.     Скидки предоставляются при поступлении не менее 50% предоплаты.

3. Скидки предоставляются при отсутствии просроченной дебиторской задолженности. 

          4. На покупателей мелкооптового магазина данная система скидок распространяется без учета накопления за предыдущий период – от объема закупаемой партии.

5. Специальные скидки в зависимости от целей ООО «Швейная фабрика «Пике» по освоению стратегических рынков и регионов.

Предоставляется покупателям, расположенным в регионах в стратегических важных для фабрики. Размер скидки для каждого покупателя рассматривается индивидуально и утверждается решением генерального директора, отражается в договоре, где одновременно указываются цели связанные с рынком.

При предоставлении специальной скидки покупателю учитываются следующие факторы:

а) объемы сегмента рынка или региона,

б) планы ООО «Швейная фабрика «Пике» по освоению рынка или региона,

в) работа покупателя в предыдущий период времени или участие в совместных программах по освоению стратегических сегментов или регионов рынка.
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